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□ 唐文辉

主编/唐文辉 热线：13991390680

——记金六福控股集团副总裁、陕西省太白酒业有限责任公司总经理陈锦鸿

掌舵太白谱新篇 重振陕酒新辉煌

在这个初夏的五月，记者第一次见到了

金六福控股集团副总裁、陕西省太白酒业

有限责任公司总经理陈锦鸿先生。他儒雅的

气质如同一轮明月，独具光华。

陈锦鸿出生于武汉一个传统家庭，2002年

进入知名酒企劲牌公司担任销售一职。任职

期间，他有魄力、肯吃苦，仅用两年时间便晋

升大区总监一职。其后，他转战重庆酒企诗

仙太白，勇扛销售大旗，使得诗仙太白酒销售

额达到高峰。2006年，陈锦鸿离开甲方，在已

经拥有的酒企地位和重新创业之中选择了后

者，他从甲方做到乙方，从酒企做到经销商，

辗转重庆、湖北等地，在十余年的时间里构筑

了相当丰厚的销售业绩。

掌舵太白 任重道远

因长期踏足商海一线，陈锦鸿有着超乎

常人的敏锐市场观察力和高超的营销水平，且

对经销商的痛点和需求了如指掌。2020年，陈

锦鸿结缘有着“酒业航母”之称的金东集团，次

年 4月，陈锦鸿受命全面掌舵太白酒业，担任

陕西省太白酒业有限责任公司总经理。在上

任当天召开的太白酒业相关会议上，陈锦鸿

便提出了“厂兴我荣、厂衰我耻，以厂为家、以

己为任”的企业发展观，以及“品牌引领、模式

创新、人才驱动、平台共赢”的企业发展纲领。

陈锦鸿表示，“太白酒业这几年的发展有

点落后，但也为企业留下了万吨十年以上的

陈年老酒，这些老酒的品质优势，再加上太白

酒的品牌优势，擦亮太白品牌就有了强大的

品质和品牌基础”。而在本轮名酒热、老酒热

的行业风口之下，太白酒业也确确实实看到

了崛起的希望。

在陈锦鸿的带领下，太白酒业着力打造

“听从指挥、能打胜仗、作风优良、苦干实干”

的团队，进一步提升员工时间管理、精力管理

和自我管理能力，最终实现广大员工的能力

提升和收入提升，达到自我价值实现和自我

人生的满足。

改革谋变 重现辉煌

在明确发展思路后，陈锦鸿便开始对

太白酒业进行一系列大刀阔斧的改革。

首先是调整企业的管理架构，新增品牌

发展中心、综合服务中心等部门，实现了业务

的条线化管理。加大人才引进力度，从业内

头部企业高薪引进多名高管。在“搭班子、强

组织”的同时，陈锦鸿还大力推进太白酒厂容

厂貌升级，将酒旅融合作为实现企业发展战

略的重要抓手，向行业领先水平看齐，进行全

方位提升。

在市场层面，陈锦鸿明确了自营品牌和

开发品牌同步发展的策略，做大做强国优太

白等核心大单品，同时支持优质开发品牌发

展，并将西安和眉县作为重点市场，兼顾全省

和全国化布局。陈锦鸿表示，太白酒业将推

出太白酒真年份系列，同时推动国优太白发

力团购渠道高端市场，进而实现在中高端、

中低端等传统优势市场的放量。

路线是纲，纲举目张。2021 年是实施

“十四五”规划的开局之年，是全面建设社会

主义现代化国家新征程的起步之年，也是太

白酒业二次创业的关键之年。在“品牌引领、

模式创新、人才驱动、平台共赢”品牌战略指

引下，陈锦鸿多次带领团队深入市场一线，调

查研究、沟通探讨、总结分析，明确太白酒业

未来发展之路，引领老牌太白酒重拾昔日荣光。

扬帆起航 未来可期

在陈锦鸿大刀阔斧改革的推进下，仅用

了半年时间，太白酒业便焕然一新。2022年，

陈锦鸿提出“陕酒的振兴，就是凤香的崛起”

这一口号，并以“振兴陕酒”为己任，以“凤

香＋老酒”战略布局市场，从定方向、开产品、

换新貌、造声势、塑 IP、提价值、抢布局、强培

育、打样板、建组织、重培训、强管理等十二个

方面重塑太白酒业。

在陈锦鸿的带领下，太白酒业在 2022年

开辟了数千家新终端网点，举办了近千场品

鉴活动和宴席盛典，接待各方嘉宾近万人，重

新打响太白酒品牌知名度，“老凤香、新太白”

形象深入人心。太白酒业系列产品更是荣获

第二届酒业青云奖年度十大新名酒奖、布鲁

塞尔国际烈酒大奖赛金奖等诸多奖项。在品

牌 IP打造方面，成功举行太白酒战略新品上

市发布会；举办首届太白诗酒文化艺术节，开

启千年文脉诗酒新篇章；成功举办太白老酒

专家品鉴会。开启“创新文体＋太白酒”的品

牌营销模式，先后与曲文投战略合作举办太

白酒杯乒羽争霸赛、百强企业足球锦标赛等

体育赛事；深度捆绑“盛唐文化”，创新场景营

销模式，打造太白酒肆，助力品牌营销。

2023 年，陈锦鸿带领太白酒业驶入白酒

行业发展快车道，这一年也是太白酒品牌发

展计划全面落实的一年，太白酒不仅在第 108
届全国糖酒会和第 12届中国（贵州）国际酒类

博览会上斩获殊荣，还成

功赞助了一系列体育赛

事，缔造了酒业跨界营销

的样本。这一年，太白老

酒品质广受认可，太白国

优 1988（典 藏 版）荣 获

2023 布鲁塞尔国际烈性

酒大赛金奖，一坛甄选自

1980 年的特优级太白洞

藏封坛老酒更是在老酒大

会上拍出百万元“天价”。

除此之外，太白酒肆持续

出圈，太白人物记、太白力

量、太白坚守等人物栏目

相继出炉，太白酒品牌更是喜获“陕西老字

号”“陕西好商标”等荣誉称号。

2024年，太白酒业将继续深化“凤香老酒

在太白”的品牌定位，并以“秦岭生态 足年洞

藏”作为新表达，依托太白酒秦岭酿酒生态、

西北大型酒仙洞以及万吨十年以上老酒储量

等独特优势，坚守老酒品

质，进一步提升品牌势能，

以更优质的产品和服务将

太白美酒带给千家万户。

时光荏苒，陈锦鸿已

在太白酒业任职三载。正

是这三年的不懈耕耘，再

次让“太白酒”深植于消费

者心间，也让整个白酒行

业和广大经销商对其充满

了信心。做大做强太白酒

是陈锦鸿的使命所在，未

来，他将继续与太白酒同

行，勇往直前，共赴陕酒美

好未来。

陈锦鸿，生于1977年，湖北黄石人，毕业于

中南财经大学。现任金六福控股集团副总裁、

陕西省太白酒业有限责任公司总经理、宝鸡市

十三届政协委员、陕西省糖酒副食流通协会

副会长、陕西省湖北商会常务副会长、第十二届

眉县工商联（总商会）副主席、秦商总会副会长。

太白酒业是金六福控股集团旗下企

业，公司承担着集团进军西北市场的战略

使命。

陕西省太白酒业有限责任公司，品牌

创立于 1937年，企业建立于 1956年，是国

家名优白酒生产企业，企业总资产 4.02亿

元，占地面积 405亩，下辖首善和金渠两大

生产厂区，拥有 1.5 万平方米单体酿酒车

间、两百年连续生产的老窖池 144口，年成

品酒生产能力 8万吨，10年以上老酒储存

达万吨规模。

太白酒在凤香型白酒基础上，独创凤

兼复合型白酒生产工艺，并拥有知识产权，

先后荣获“中国优质酒”“中国地理标志产

品”“中华老字号”“中国驰名商标”荣誉称

号。创下了酒业三最，即中国最早的酿酒

发源地之一，距今约6000年；中国最早的酒

类商标之一，1937年注册了商标；中国最早

的白酒媒体广告之一，1940年12月18日在

《西安文化日报》登载注册商标广告。

太白酒历史悠久，发端于 6000多年前

的新石器时期，形成于 2000多年前的先秦

时期，在仰韶文化的孕育下诞生，在秦川文

化的滋润下蝶变成长，在盛唐文化的催生

下走向成熟，在新中国成立后大放异彩，

21世纪初曾创下陕酒销量之冠的佳绩。

进入新时代，太白人将继续秉承“人诚

酒醇、气正业兴”的经营理念，遵循“品牌引

领、模式创新、人才驱动、平台共赢”的企业

发展战略，在各级政府的指导下，在金六福

控股集团的引领下，“打造新格局、培育新

动能、形成新优势、开创新纪元”。
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